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ELMIE «hua dard kanan) pada pelancaran pelan Takaful Keluarga, ALife Legast

Pelan perlindungan
orang tersayang

AIA Public
Takaful lancar
A-Life Legasi
bantu
pelanggan
tingkat
kekayaan

Kuala Lumpur

IA Public Takaful Bhd
A(MA Public Takaful)

melancarkan elan
Takaful Keluarga, A-Life Le-
gasi bagi membantu pelang-
gan memastikan masa de-
pan O¥ang vang tersayang
dilindungt melalul penguru-
san legasi yang baik.

Bukan sahaja pelanggan
dapat melindungi dan me-
ningkatkan kekayaan mere-
ka dengan A-Life Legasi, pe-
lan ini jugn memberi pe-
luang kepada mereka untuk

menyumbang  kepada ko-
muniti dengan berkongsi le-
gasl yang dibina dengan ba-
dan amal menerusi rider
A-Plus Infaqg, nder yang per-
tama seumpamanya di pa-
saran.

Pelan paruh syariah ini
memberi perlindungan ter-
hadap kematian akibat ke-
malangan atau kematian ke-
tika mengerjakan haji atau
nmeah tormacnk hilang npa-
ya menyeluruh dan kekal
(HUMK).

fa juga bertindak scbagai
satu  kiedah pengurusan
harta buat pelanggan di ma-
na ia menawarkan nilal per-

lindungan yang tinggt de-
ngan jumlah perlindungan

minimum RM350,000.

Orang tersayang akan me-
nerima sehingga 600 pera-
tus daripada jumlah perlin-
dungan dalam bentuk hi-
hah,

Di samping itu, pelanggan
A-Life legasi juga bholeh
mendapatkan perlindungan
sehingga RMa juta tanpa
perlu  menjalani  sebarang
pemeriksaan kesihatan.

Kotha Pegawni Fleplmtif
AIA Publie Takaful, Elmie
Aman Najas berkata, A-Life
Legasi diperkenalkan berda-
sarkan pemahaman pasaran
khususnya dalam kalangan
keluarga Islam

“Walaupun perlindungan
kekayaan adalah penting un-

tuk memastikan kehidupan
yvang selesa, mereka juga
percaya bahawa ia bukan se-
kadar meninggalkan simpa-
nan yang mencukupi buat
keluarga apabila mereka me-
ninggal dunia kelak.

“la turut  membabltkan
sumbangan, amal jariah ser-
ta kebajikan yang boleh di-
amalkan secara berterusan
walaupun sclepas mening-
gal dunia ™ katanya

Menurutnys, satu lagi cid
unik A-Life legasi adalah
Akaun Legasi yang mem-
bantu pelanggan mening-
katkan simpanan dengan
memberikan ganjaran ber-
terusan apabila mereka me-
ngamalkan tablat penguru-
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san kewangan yang baik dan
apabila mencapai sesuatu
peringkat penting di sepan-
jang kehidupan mereka.

“Jika pelanggan membuat
caruman dalam tempoh
yang ditetapkan, sejumlah
amaun akan dikreditkan ke
dalam Akaun Legasi mereka
setiap dua tahun pada tahun
ke-20 dan pada tempoh ma-
tang sijil.

“Ii camping im, sekiranya
pelanggan berkashwin, me-
nimang cahaya mara, ber-
sira atau mencapai pering-
kat kehidupan lain, sehingga
50 peratus daripada jumlah
Akaun Legasi yang terkum-
pul akan dibayar kepada me-
reka” katanya.



